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NOS SPONSORS ET PARTENAIRES HISTORIQUES 
de l’association depuis 2017
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1. RANDONNÉE CARITATIVE EXECUTIVE SUMMARY

2. POURQUOI DEVENIR SPONSOR OU PARTENAIRE ?

3. NIVEAU DE SPONSORSHIP ET ENGAGEMENT FINANCIER

4. VISIBILITÉ ET EXPOSITION PARTENAIRES

LA RANDONNÉE CARITATIVE DES CYCLES DE L’IMMOBILIER
Se déroule une semaine avant le début du MIPIM, à Cannes en Mars

3



La Randonnée Caritative des Cycles de l'Immobilier est l'événement cycliste 
de l'Immobilier et du BTP associant networking, exposition médiatique et collecte 
caritative.

Le partage de l'évènement, via les Réseaux Sociaux des Sponsors et des 
Partenaires, 
est un élément essentiel des actions de communication. Nos Community Manager 
et Vidéaste présents sur la randonnée assurent la diffusion d'images et de 
contenus mettant en avant l'aventure humaine, sportive et caritative des 
participants.

Immoweek et Radio Immo, sponsors médias 2023/2024, contribue à la visibilité des 
Sponsors à travers leurs podcasts, articles & publications. 

Les œuvres caritatives soutenues sont étroitement associées à la communication : 
en 2024, les Cycles de l'Immobilier soutiendront trois associations : IMAGINE for 
Margo, Blanche VLM (pour la 3ème année) et Architectes Solidaires (pour la 2ème

année).

En 2023, plus de 211 000€ ont été remis aux œuvres caritatives soutenues et cela, 
grâce aussi à nos sponsors.

Le montant cumulé de la collecte caritative sur les sept éditions a déjà atteint 
les 750 000€ ! Rendez-vous en 2024 pour la 8ème édition et dépasser le million !

3 niveaux de Sponsorship sont proposés : Gold, Silver et Bronze (cf. pages 8 et 9)

SPONSORSHIP EXECUTIVE SUMMARY
8ème Randonnée Caritative des Cycles de l'Immobilier
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• Roadbook, vidéo récapitulative et 
maillots et coupe-vent.*

• Véhicules de la randonnée, 
photocalls, bannières,

• Interview filmée des dirigeants de la 
société pour mettre en avant la 
marque et interview des 
représentants du sponsor à vélo 
pendant la randonnée

• Accès préférentiel donné aux 
sponsors pour l’achat de Goodies  
avant le 31 octobre 2023

POURQUOI DEVENIR SPONSOR OU PARTENAIRE ?
de la randonnée caritative des Cycles de l’Immobilier 2024

Points clésNetworking organisé

•    14 à 18 Sponsors et
10 à 20 Partenaires maximum

• Accès privilégié aux 60 décideurs de 
l'Immobilier et du BTP qui participeront
à la randonnée et aux 280 membres de 
l’Association (plus de 180 sociétés 
représentées).

• Exposition Presse exclusive via 
Immoweek et Radio Immo avec une 
communication mensuelle et 
trimestrielle dès la fin de l’année 2023 et 
jusqu’au 23 mars 2024 (date de fin du 
MIPIM).

• Présence des  logos sur le site internet 
dédié aux Cycles de l’Immobilier et sur 
les réseaux sociaux

Bénéfices Sponsors ou Partenaires

• Sponsors et Partenaires mis en 
avant et regroupés par 
métier/spécialité

• Immobilière/BTP limité à 2 en 
catégorie Bronze, et à 1 en 
catégorie Silver

• Mise en valeur sur les Réseaux 
Sociaux des Cycles de 
l'Immobilier alimentés 
régulièrement (WhatsApp, 
Linkedin, Instagram, X (Twitter), 
Facebook, Strava…)

• Contenu exclusif diffusé avant, 
pendant et après l'évènement

• Annuaire des partenaires et 
participants

• 3 réunions de présentation de 
l'évènement chez Colliers Global 
Investors

• Soirée fin de randonnée à Cannes en 
présence des cyclistes, sponsors, 
partenaires, etc.

• Soirée de remise des chèques aux 
organisations caritatives 

• Réunion de rentrée en septembre et 
lancement de la prochaine édition de 
la randonnée
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* réservés aux sponsors Gold et Silver
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Il est demandé aux Sponsors de privilégier un engagement sur 3 ans 
(un engagement de 3 ans permettant de bénéficier d’une remise de 10%)

.

Priorité est donnée aux cyclistes présentés par les Sponsors

* Objectif de collecte de 700 € par cycliste à destination des associations - non inclus

Hébergement du cycliste pendant la randonnée : Twin : 2 300 € / Single : + 500 € - non inclus 

Gold*
20 000 € Silver*

10 000 € Bronze*
5 000 €
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NIVEAU DE SPONSORSHIP ET ENGAGEMENT FINANCIER

pour la randonnée caritative des Cycles de l’Immobilier 2024



G O L D S I L V E R B R O N Z E

Visibilité de l’Image du Sponsor Presse – Réseaux - Rando
Bannières et banderoles pendant l'évènement *

Mise en avant lors des communications presse (notamment Immoweek) **

Visibilité sur les réseaux sociaux avant, pendant et après l'évènement **

Photocall / accès à la banque d'images du photographe professionnel (avec droits)

Présence du logo sur le site internet *

Communication sur les véhicules support *

Logo du Sponsor sur le maillot et le coupe-vent des cyclistes *

Mise en scène départ des cyclistes du Sponsor pendant la randonnée et mention sur le film

Remise des chèques aux associations par le Sponsor et communication associée

Tribune permettant au Sponsor de communiquer sur ses valeurs
Capsules / ITW dédiés au Sponsor avant l'évènement

ITW des cyclistes du Sponsor au cours de la randonnée (diffusion réseaux sociaux)

Prise de parole lors des évènements des Cycles de l'Immobilier

Verbatim du Sponsor dans les communiqués de Presse des Cycles de l'immobilier

Avantages en nature pour le Sponsor et ses cyclistes
Invitations soirées Networking ***

Cadeaux pour les Sponsors en fin de randonnée ***

Sélection automatique des cyclistes du Sponsor pour la randonnée ** 
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VISIBILITÉ ET EXPOSITION PARTENAIRES 
pour la randonnée caritative des Cycles de l’Immobilier 2024
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*     Localisation, dimensions du support et taille du logo selon niveau de sponsoring

**    Fréquence/quantitatif en fonction du niveau de sponsoring

***  Nombre invitations/cadeaux selon niveau de sponsoring
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VISIBILITÉ ET EXPOSITION PARTENAIRES 
pour la randonnée caritative des Cycles de l’Immobilier 2023

Animation dynamique sur les réseaux sociaux et alimentée par le 

riche contenu des sorties / défis personnels et collectifs réalisés par 

les membres de l’association des Cycles de l’Immobilier.

Rythme de 1 à 4 publications par mois sur Linkedin, Instagram,

X (Twitter) et Facebook, soit une par semaine avec intensification 

avant et pendant le MIPIM (jusqu’à cinq posts par semaine).

Mentions (@) des Sponsors avec logo et partages des posts.

KPI Linkedin*

296 937 impressions

7 072 likes

401 partages

241 commentaires

Abonnés*

Linkedin : 3 254 (+ 988)

Instagram : 1 488 (+ 94)

X (Twitter) : 1 093 (+ 65)

Facebook : 324 (+24)

* Sur une période d’un an : de septembre 2022 à septembre 2023



2 500 €

2 500 €

3 000 €

3 800 €

3 000 €

2 300 €

2 700 €

3 000 €

2 500 €

4 500 €

2 500 € à 5 000 €

3 500 €

GOODIES (incluant le droit à l'image) - prix estimatif base 2023

Bidons (250 exemplaires)

Buff (60 exemplaires)

Gants longs (60 exemplaires)

T-Shirt nominatif en coton biologique (90 exemplaires)

Manchettes (60 exemplaires)

Casquettes (60 exemplaires)

Chaussettes (2 paires / pers - base 60 exemplaires)

Day-Bag (pour les nouveaux participants)

Kit anti-crevaison vélo (60 exemplaires)

Serviettes en coton biologique (100 exemplaires)

Cocktail arrivée à Cannes

Distance Naming : départ lancé par le cycliste de la société

et mise en avant vidéo (prix par jour) - 5 jours disponibles
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VISIBILITÉ ET EXPOSITION PARTENAIRES 
Goodies 2024



CONTACTS

Vous souhaitez devenir sponsor de la prochaine édition, contactez :

Sébastien Masson +33 6 15 85 71 76       sebastien.masson@eu.jll.com
Thierry Dorison +33 6 08 66 82 07       tdorison@outlook.fr

www.lescyclesdelimmobilier.fr

Les Cycles de l'Immobilier W922011898   
association loi 1901 RNA

CONTACTS
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